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岗位说明书 

部门名称  岗位名称 市场开发总监 

直接上级 总裁/副总裁 定  员 1人 

所辖人员 分管部门所属人员 工资水平 面议 

工作概要：  

    负责公司市场营销体系的战略分析、战略定位、业务架构、运营模式、竞争战略、实施规划

等方面的管理工作。 

工 作 职 责 与 内 容 

 

1. 负责公司市场开发工作，按照公司总体发展战略，拟定市场发展战略规划，并负责组织实施；   

2. 拟定市场开发、产品推广年度计划及实施方案，并负责组织实施，监督实施效果； 

3. 建立高效的市场信息系统，为决策提供准确、系统、及时的市场信息； 

4. 分析销售渠道的市场潜力、销售数据与销售费用，设置销售目标、销售预算与激励机制； 

5. 对市场进行监测，对市场需求做出快速的反应，促使市场开发效率最大化； 

6. 负责公司品牌规划，以及品牌形象的定位与传播工作，建设和管理市场开发团队；  

7.完成上级领导交办的其它工作任务。 
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因素 细分因素 具 体 要 求 

知识 教育背景 
医药类相关专业本科及以上学历，有扎实的医学、药学、

营销学等相关知识；有较好的英语表达能力。  

能力 组织协调 
有良好的团队管理和目标管理能力、市场洞察能力，执

行力强。 

经 历 工作履历 

在大型药企工作 5年以上，并担任部门负责人 2年以上，

有较丰富的团队建设管理经验；有肝病类药物市场推广

经验者优先，有跨国药企工作经历者优先。 

身 体 条 件 身心健康，能适应经常性出差。 

个 性 品 质 工作严谨，责任心强，抗压能力强。 

其他条件 45 岁以下，性别不限。 

 


